
电话: 703-466-5388

Email: frontdesk@wcabinet.com

主营批发：装修公司工程队特惠套餐
10x10 厨房橱柜$1,000起

展厅营业时间: 周一到周五9am-5pm
周六、周日10am-4pm

仓库营业时间: 周一到周五8：30am-5pm
其他时间请电话预约
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●●拥有华府地区最大现货橱柜仓库拥有华府地区最大现货橱柜仓库，，当天提货当天提货，，55年质保年质保
●●AA级建筑商执照级建筑商执照，，百万全额保险百万全额保险
●●免费估价免费估价，，高档设计高档设计，，数十种实木橱柜选择数十种实木橱柜选择,,相同品质比相同品质比

homedepothomedepot便宜便宜5050%%以上以上
●●拆旧拆旧，，安装到台面一条龙服务安装到台面一条龙服务
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何 佩 芬 稅 務 師 事 務 所

Tel: (571)551-1118 Fax: (703)956-2881
Email: PandG.ats@gmail.com
203 Yoakum Parkway #1118，Alexandria, VA 22304

5-144

联邦执照注冊稅务师EA MSF

稅务谘询、计划、申报（全美50州）税务交涉 外国人报税
财务谘询、分析、管理 申请工卡 公司建立、建账

簿记报表 薪资发放 生意买卖合同

P&G Accounting & Tax Services

李興會計師事務所

5-045w

一星期七天爲您服務（請先預約）

FINANCIAL & ACCOUNTING TAXES SPECIALISTS, INC

辦公時間：1：00pm-8:00pm

C/O MR. ANDYLEE

Email: faatsi@gmail.com

您是否付出太多税金呢？新的税法專業知識一定可以讓我們
帮您節省税金 30 年以上個人及公司財務、 税務專業的豐富經驗

●馬州蓋城 7831 Muncaster Mill Road, Gaithersburg, MD 20877
301-556-2997 or 301-519-2277 or 301-250-8001

●馬州巴爾的摩（Towson, MD) ●馬州哥城（Columbia, MD)
1-888-888-6128 (免費電話） 傳真: 301-963-0026

●維州（Falls Church, VA) 1-888-888-6128 (免費電話）

請看我們的網站及諮詢

www.FATSIEFILES.com

●三十年以上個人及公司行號專業的豐富經驗，包括成
立公司、全美五十州個人及公司報税、會計、財務、税務、
投資、移民投資、合資、商業及店面買賣、住家、出租、商
業房屋、貸款、退休、遺産、員工福利、子女教育基金等策
劃。承辦大陸、臺灣、東南亞、歐洲、美國等各種商業貿
易，移民投資合資等，國外公司在美國成立分公司的經
營市場策劃諮詢。

●承辦全美各州各種公司組織成立，有限公司、合伙人、
非盈利公司以及個人各種商業、貿易等。
●承辦全美五十州州税、聯邦税、特别行政區，個人、公
司及合伙人等，各種商業税務、非營利公司，新移民與國
外資産税務申報。
●承辦公司行號，每月、每季、每年簿記、員工薪資、零售
税、資産税、建立會計制度，電腦設計，節省税務策劃等。

301301--613613--55965596（（中）） 301301--404404--51195119（（英））
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厨卫橱柜设计师/销售。待遇优！
571-279-3494（黄先生）急招！

开遍街头巷尾的沙县小吃，留
给人们的印象总是美味实惠。

不过近日，沙县小吃却以另一
种画风火爆社交平台：在官方打造
的首支宣传视频中，拌面、板鸭、水
晶烧麦、金包银、芋饺、烫嘴豆腐等
沙县小吃以搞笑、偶像剧、王家卫、
周星驰等不同经典电影风格呈现。

官方玩梗在带来巨大反差感
的同时，也让沙县小吃再次成为热
议话题。

困境中诞生的小吃品牌
沙县小吃的发家史，可追溯到

上个世纪90年代。1992年，因“标
会”暴雷，许多沙县人举债外出谋
生。在陌生的大城市里，有沙县人
开设小吃摊，卖起了拿手的沙县小
吃。

颇具地方特色的沙县小吃方
便快捷，经济实惠，开设门槛又低，
生意好时甚至可日赚千元。很快，
开店的沙县人不仅还清了债务，甚
至还回乡盖了房。尝到甜头后，越
来越多的沙县小吃店在大江南北

如雨后春笋般涌现，其菜单也愈加
丰富。

“一元进店、两元吃饱。”
散落在城市中的个体户经营

如星火燎原，打响了沙县小吃的招
牌，但其做强做大更得益于沙县政
府的政策支持。1997年，沙县小吃
办、沙县小吃同业公会相继成立，
致力于沙县小吃技艺的培训和推
广、行业管理和新产品研发，并注
册了多个沙县小吃商标。

尽管如此，遍地开花的沙县小
吃也逃不过“冒牌店”的困扰。
2008年，沙县政府以国有独资的形
式注册了沙县小吃集团，力图向朝
标准化、连锁化、产业化方向发展。

沙县小吃成为“国企”，似乎意
味着沙县小吃将更上一层楼。然
而，连锁化中沙县小吃面临的挑战
也凸显出来。

还缺一道“看家菜”
“对于沙县小吃来说，到底是

产品品牌，还是地域品牌，这是它
目前比较矛盾的地方。”首都经济

贸易大学教授、中国社科院私营企
业研究中心研究员蒋泽中认为，目
前沙县小吃极力打造的是地域品
牌，但真正长远持久，能够站得住
的却是产品品牌。

“兰州拉面、潼关肉夹馍、杭州
小笼包这些虽然带有地域名字，但
重点在于拉面、肉夹馍和小笼包，
属于产品品牌，这是它能够立得住
的特色。”蒋泽中表示，“即使是肯
德基和麦当劳，其主营产品也是围
绕‘鸡肉’、‘汉堡’这样的概念来打
造。”

与之相比，沙县小吃虽然囊括
了众多产品群，但在营销推广中缺
乏主打的“特色菜”。“没有特色的
看家菜会导致品牌内涵的结构性
支撑不足，凝聚力不强，仅仅有地
域品牌是不够的。”

此外，尽管个体户推动了沙县
小吃品牌的建立和扩张，但在品牌
整合上，却是沙县小吃难以跨过的
一道坎。

在专家看来，很多个体业主属
于所谓“冒牌店”，因为开店成本低

又有知名度，才挂上沙县小吃的名
号。因此他们既没有品牌推广的
意识和义务，又会为了生意对很多
产品进行当地化的改动，这让消费
者们对于沙县小吃的特色概念更
加模糊。

注意到，在沙县小吃推广视频
的评论中，有网友表示了疑惑：“为
什么我这里的沙县小吃卖的是：柳
叶蒸饺、飘香拌面、小馄饨、各种
汤、各种汤泡饭、鸡腿饭、鸭腿饭、
大排饭、猪手饭……”对此，有沙县
当地网友回应称：“正宗沙县小吃
不卖饭。”

另有网友解释称：“很多小吃
食材只有沙县当地有量产，比如水
晶烧麦需要的豆豉油。扁肉和拌
面比较简单，上菜快，但其余小吃
非常费功夫，所以基本外地沙县小
吃是没有做的。”

柳州螺蛳粉会冲击到沙县小
吃？

沙县小吃的崛起，曾经填补了
上世纪末国内餐饮市场的空白。

但随着人们消费水平的提高，快速
发展的餐饮业也涌现出一大批知
名餐饮连锁店店，更有柳州螺蛳粉
等新晋网红。那么，沙县小吃的发
展前景是否会因此受到冲击？

“沙县小吃面临的更多是机
会，而不是挑战。”蒋泽中向中新财
经表示，沙县小吃的优势在于品类
多、可选性强，同时价格低廉、出餐
又快，其目标人群主要聚焦于流动
工作群体。

“螺蛳粉的受众主要是年轻群
体，因此消费群体的差异性比较
大。”蒋泽中认为，新小吃的涌现是
市场繁荣和差异化竞争的表现，会
在共生中一起促进营商环境的发
展。

而对于沙县小吃未来的发展，
蒋泽中向中新财经表示，作为沙县
小吃品牌的推广者，品牌方也需要
把握好规模化意愿与实际个体经
营者的利益的关系。“目前沙县小
吃的模式还比较松散，一些个体业
主的加盟意愿和品牌意识都比较
单薄，这需要品牌方慢慢摸索。”

沙县小吃距离成为“国民小吃”，只差一道看家菜？

八旬老太 4个月在美容院花掉 63万 ,
如此骗老人钱良心不痛吗?

“老人不仅花光了自己和老伴的全部养
老积蓄，而且还欠了美容院几万块钱。”近
日，锦州梁女士向记者爆料称，她 80岁的母
亲 4个月里在家附近的美容院消费了 63万
余元，购买了65个套盒。梁女士认为老人被
美容院诱导消费，要求美容院退回未使用产
品和不合理收费。涉事美容院工作人员否
认存在诱导消费的情况，称老人的主要消费
是购买按摩理疗所需要的套盒，每个套盒价
格不等。当地市场监管部门第一轮调解后，
美容院表示仅能退回 20万元，对此，家属表
示不能接受。

目前当地市场监管部门还在调解，涉事
美容院是否有违法违规行为，还需要进一步
调查。不过正如其女儿梁女士所说，老人节
俭一生，子女买的好衣服都不舍得穿，4个月
花 60多万，购买一堆不知所云的理疗服务，
明显有违常理，子女们自然也难以接受。这
些年，针对类似的“养生骗局”，我们早已司
空见惯。

年纪大了，身体机能发生退化，老人们
难免有个腰酸腿疼。他们怀着对健康的渴
望，日常有养生的需求，也是人之常情。如
果有机构能为老人们提供服务，减轻他们的
痛苦，提高他们的生活质量，并借此盈利，原
本也是再正常不过的市场行为。然而抛开
所谓的养生疗效先不说，现实中一些机构毫
无职业道德，纯粹把老人当提款机，能哄骗

就哄骗，这种行为令人愤慨。
锦州这位八旬老太的遭遇就很有代表

性。首先，美容院的这些消费项目看起来并
不透明，消费者的知情权没有得到保障。四
个多月的时间给老人开了 65个套盒，高达
63万，但是商家既没有提供消费小票，也没
有发票，仅提供了一张手写的消费记录单，
其中用数字统计了老人名下套盒的使用次
数，“实际上老人自己根本不知道用的什么
套盒”……这些操作实在是谈不上合理。

其次，老人还说“前几次去银行取款，都
是美容院的工作人员陪同前往”。如果情况
属实，这种明显变味儿的服务逾越了底线，
也超过了商家和消费者的正常关系。而购
买的产品也疑似存在价格虚高的情况。美
容院卖给老人一个套盒售价超万元，然而同
样的产品在电商平台，售价只在90至300元
不等。

钱花得不明不白，疗效呢？可能根本就
看不到。涉事美容院卖给老人的万元套盒，
其实就是一些按摩理疗使用的精油、药油。
这类按摩理疗作为传统医学的一部分，也并
非全然无效，颈腰椎病、肌肉劳损、关节炎等
不少疾病通过规范的康复理疗，确实可以缓
解病痛，提高生活质量。但是按照一些专业
人士的看法，理疗要去正规医院康复理疗科
或康复中心。不正规美容院“骗钱要命”的
按摩乱象，早就被多次起底。涉事美容院的

理疗项目是否在此列，也值得进一步调查。
实际上，不止是针对老人的养生骗局，

乱收费、价格不透明、标准随意定……很多
美容院就是仗着这些套路、打擦边球，在法
律边缘疯狂试探。别说老人，年轻人上当受
骗的案例也不在少数。

遗憾的是，一旦遭遇类似骗局，消费者
都面临维权成本高企，钱款无法追回等诸多
困境。比如锦州这位被“骗”了一生积蓄的
老人，谁都觉得不合理，但是可能很难从法
律上追究涉事美容院的责任。从法律上来
说老人是完全行为能力人，完全有权自由支
配自己的消费行为；但是从现实来看，很多
老人其实认知能力有限，没有识别骗局的能
力，被牵着鼻子走也毫无还手之力。一些毫
无良知的养生机构，正是钻了这个空子。

这些年针对瞄准的老人养生骗局，司法
部门的打击力度和社会各方面的宣传力度，
不可谓不强。但是从现实来看，这类直接对
准人性弱点的骗局，让人防不胜防。因此，
在司法打击之外，要根治这类现象，堵不如
疏。社会要正视老人的养生需求，鼓励更多
正规优质的医疗健康机构进入市场，为老人
们提供养生服务，起到“良币驱逐劣币”的效
应。加强对美容院等机构的监管，形成行业
标准，改变行业乱象。现在很多美容院，从
动刀动针的医美到肠排血排，只有你想不到
的，没有他们不敢做的，服务项目五花八门，

但其实根本就没有资质。
我们身边的这些老人，他们手里的那点

积蓄，都是辛苦工作、一辈子节俭省出来
的。“莫道桑榆晚,为霞尚满天”，他们值得体
面、幸福的晚年生活，不能让他们成了骗子
们的提款机。


